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Grgn Kickstart

KRAVSPECIFIKATION

Erhvervshus Midtjylland gnsker at modtage tilbud pa en Grgn Kickstart-workshop, som afholdes som
en kompetencegivende og -afklarende workshop inden for grgn omstilling for sma og mellemstore
virksomheder (SMV'er) i EU-programmet SMV:Granne Kompetencer.

Tilbuddet kan udarbejdes med afseet i de krav og forventninger, vi har beskrevet pa de fglgende sider.

Erhvervshus Midtjylland gar opmaerksom pa, at annonceringen er offentliggjort pa SMV:Grgnne Kom-
petencers hjemmeside i henhold til gaeldende regler.

Hvem er vi? (ordregiver) — [Erhvervshus Midtjylland]

Erhvervshus Midtjylland er sat i verden for at hjaelpe virksomheder og ivaerksaettere i Region
Midtjylland med udvikling og vaekst. Vi hjeelper Igbende virksomheder i gang med saerligt malret-
tede aktiviteter inden for alt fra turisme, eksport, gregn og cirkuleer omstilling, digitalisering, ivaerk-
seetteri m.v.

| forbindelse med EU-projektet SMV:Grgnne Kompetencer gnsker vi at udbyde en Grgn Kickstart-
workshop, som har til hensigt, at SMV'er kan opna viden og afklaring pa kompetencebehov i for-

hold til gren omstilling.

Laes mere om SMV:Grgnne Kompetencer og Grgn Kickstart pd programmets hjemmeside.

Opgavebeskrivelse — Gragn Kickstart-workshop — Detailhandel og beeredygtighed

Formalet med workshoppen:

Formalet med workshoppen er at give de deltagende detail SMV'er viden og afklaring pa fremti-
dens forretningsmodeller der straeber mod mere baeredygtighed, og inspiration pa forbrugerens
parathed ift. disse nye forretningsmodeller der fordrer omtanke i forbrug.

Malgruppen er SMV'er inden for Retail/detailhandlen. Vi gnsker at saette fokus pa, hvilke lovkrav
det er der venter forude, og som kan vaere med til at aendre pa vores made at forbruge/handle pa.
Vi gnsker, at der bliver givet et view pa, hvor forbrugerne er i dag ift. at treeffe mere fornuftige valg,
nar de handler (status quo), samt inspiration til koncepter der allerede nu arbejder med forretnings-
modeller der fordrer baeredygtighed i detailhandlen.

Efter deltagelse i workshoppen skal SMV'erne dels have faet viden om lovkrav, der kan vaere med til
at forandre forbrugernes indkgbsadfeerd, samt inspiration og udarbejdet konkret handlingsplan til,
hvordan de selv kan vaere med til at arbejde med denne dagsorden i deres egen forretning, samt
muligvis ggre denne udvikling til et konkurrenceparameter.
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En beskrivelse af, hvad vi fagligt forventer, at workshoppen indeholder:

Workshoppen bestar af 2 mgdegange og fagligt skal hver af de 2 mgdegange indeholde:

1. mgdegang:

En indflyvning til lovkrav der vil pavirke forbrugerne i retning af at treeffe flere valg med omtanke
for klima og genbrug/genanvendelse. Generelt ogsa en forklaring pa hvorfor denne dagsorden er
vigtig, at detailleddet er bannerfarer for (adfaerdsaendrende) — ift. de mal vi i har skrevet under p3,
at vi tror pa vi kan na —i 2030.

Der kigges ind i forskellige analyser ift. hvor forbrugerne er henne i dag — samt viden om de for-
skellige generations tilgang til baeredygtigt forbrug. Der gives konkrete eksempler pa, hvordan bu-
tikkerne selv kan vaere med til at bruge disse koncepter som nye forretningsben. Der ma ogsa me-
get gerne vaere eksempler pa, hvordan man som et faellesskab i en by kan seette fokus pa baere-
dygtighed.

2. mgdegang:
Starte med en opfriskning af forskellige koncepter der fordrer baeredygtighed — og herefter udar-
bejdes der en case af den enkelte deltager, som skal forstille sig at bruge baeredygtige koncepter
som et nyt forretningsben.
Case skal ligge til grund for 2 grundleeggende dialogpunkter pd mgdegang 2.

1. Markedsfgring af baeredygtighed — hvad skal man veere opmaerksom pa.

2. Adfeaerdsdesign — hvordan kan du seelge forbrugerne mere fornuftige produkter igennem

den made du kommunikerer og praesenterer varen/konceptet pa.

Preecisering af vores faglige forventninger til tiloudsgivers viden og erfaring om emnet for workshop-
pen:

Hvad vi veegter i valg af leverander:

e Leverandgr skal have stor erfaring med forbrugeradfeerd og forsta Retail/detailbranchen

e Leverandgr skal have indgdende kendskab til lovkrav indenfor baeredygtighed.

e Leverandgr har erfaring med at arbejde med SMV'er, og skal kunne fremvise eksempler pa tidli-
gere, tilfredse kunder der har deltaget i workshops.

e Vitror pd at det i dette set-up kan veere ngdvendigt med 2 forskellige radgivere i leverancen.

Vores agnsker til workshoppen i forhold til f.eks. afholdelsessted, format (online/fysisk), afholdelseskri-
terier (f.eks. 1 dag/flere dage) og lign.

Workshoppen afholdes fysisk med 2 mgdegange med en varighed pa 3,5 timer pr. gang. Opstart kl.
8.30 — afsluttes kl. 12.00. Lokation er stadig aben, og findes af Erhvervshus Midtjylland — evt. i sam-
arbejde med en lokal erhvervsseervice.
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Sammen med valgte rddgiver fastsaettes et max antal deltagere pa forlgbene.

Estimeret tidsramme

Hvornar vi forventer, at workshoppen skal afholdes:

Vi forventer at afholde 1. mgdegang i september 2024
Vi forventer at afholde 2. mgdegang i september/oktober 2024

Budgetramme — max. 50.000 kr. ekskl. moms

Tilbudsgiver skal i dette tilbud give pris pa:

e  Pris for afholdelse af workshoppen ved minimum 8 deltagere pr. workshop.

Der afregnes ikke for:

e transport til/fra mgdestedet for tilbudsgiver og eksterne opleegsholdere
e honorar til eksterne oplaegsholdere

e udgifter til print og andre udleverede materialer

e tid forbrugt pa koordineringsmader og evalueringsmgder

Tilbudsbetingelser

Det forventes, at tilbudsgiver udarbejder et skriftligt tilbud pa dansk pa maksimalt 2 A4-sider ekskl.
bilag med afsaet i de krav og forventninger, som er beskrevet.

Gran Kickstart er finansieret dels af EU's Socialfond Plus og Decentrale Erhvervsfremmemidler gennem
programmet SMV:Grgnne Kompetencer, hvorfor vi foretager en markedsafsggning med det formal at
afdaekke markedets bud pa lgsninger pa opgaven beskrevet ovenfor.

Alle tilbudsgivere vil samtidig modtage annoncering. Tilbud modtaget inden for tilbudsfristen vil blive
evalueret ud fra nedenstdende tildelingskriterier. Alle tiloudsgivere vil samtidig og skriftligt blive orien-
teret om resultatet af annonceringen umiddelbart herefter.

Erhvervshus Midtjylland forbeholder sig retten til ikke at veelge et af de modtagne tilbud, hvis ingen
tilbud vurderes at kunne udfare opgaven tilfredsstillende. | sa fald vurderer Erhvervshus Midtjylland
om opgaven annonceres pa ny eller ikke gennemfares.
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Meddelelsen til den vindende tilbudsgiver, om at dennes tilbud er identificeret som det vindende til-
bud, er ikke et lgfte om at ville indga kontrakt med tilbudsgiveren far, der foreligger en leverandgr-
kontrakt.

Tildeling

Beskrivelse af hvilke forhold vi tilleegger positivt veegt pa, hvis de tilbydes af tilbudsgiverne:

Den vindende tilbudsgiver findes efter en evaluering af hver tilbudspris og kvalitet, herunder erfa-
ringer med neerveerende opgave. Den vindende tilbudsgiver er den tilbudsgiver, ordregiver vurde-
rer samlet set har afgivet det tilbud med det bedste forhold mellem pris og kvalitet.

Hvad vaegter vi i valg af leverandgr:

e 30 % pris
o 70 % kvalitet

Kvalitet bliver bedgmt ud fra fglgende 4 kriterier, som det samlede tilbud skal give et klart billede
af:

e Forlgbets koncept og opbygning

e Faglige kompetencer ift. forlgbets tema.

e Erfaring og kompetencer i forhold til undervisning og facilitering.
e Forstaelse for og erfaring med forlgbets malgruppe.

Tilbudsfrist

21/06/2024
Klokken 12:00.

Kontaktperson hos Erhvervshus Midtjylland (ordregiver)

Tilbuddet skal sendes til nedenstdende kontaktperson, som ligeledes kan kontaktes for svar pa evt.
opfalgende spargsmal til kravspecifikationen og/eller annonceringen.

Kontaktperson: Brian Sgrensen

E-mail: brs@erhvervshusmidtjylland.dk
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