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SMV:Eksport - forberedende ansøgningsskema
Dette ansøgningsskema kan anvendes som forberedelse til den endelige ansøgning, som skal oprettes og skrives i det online ansøgningsmodul. Elektronisk ansøgningsmodul
Skemaet indeholder ikke alle elementer fra det online ansøgningsskema, men de væsentligste. 
1. Generelt om rammen for støtteberettigede aktiviteter i SMV:Eksport
Støtte til dækning af udgifter til deltagelse i varemesser eller til undersøgelser eller konsulenttjenester, der er nødvendige for at lancere et nyt eller et eksisterende produkt på et nyt marked.
Hvad er støtteberettiget?
· Nyt geografisk marked (land/region) for ansøger, dvs. at der ikke forud for ansøgningstidspunktet er igangsat eksportaktiviteter og/eller solgt produkter/tjenesteydelser til markedet.  
· Nyt kundesegment for ansøger, men Ikke nyt geografisk marked (land/region) for ansøger. 
	Eksempler: 

Eksisterende salg af IT-systemer til autobranchen på det japanske marked, men virksomheden ønsker at sælge til fødevarebranchen i Japan.
· Støtteberettiget, da man kan argumentere for et tilstrækkeligt skift i kundesegment, og dermed et nyt marked for ansøgervirksomheden. 

En virksomhed sælger hårde hvidevarer til Tyskland, men ønsker nu at sælge hårde hvidevarer til Frankrig. 
· Støtteberettiget, da der er tale om et nyt geografisk marked for ansøgervirksomheden.

En virksomhed har ikke tidligere eksporteret, men ønsker at eksportere sine produkter og eller tjenesteydelser.  
· Støtteberettiget, da der er tale om et nyt geografisk marked for ansøgervirksomheden.

Eksisterende salg til fysiske butikker i Spanien, men virksomheden ønsker nu at sælge online på det spanske marked.
· Ikke støtteberettiget, da hverken nyt geografisk marked eller nyt produkt eller kundesegment for ansøgervirksomheden. Der er udelukkende tale om skift af salgskanal.
Eksisterende salg af sodavandsis til det engelske marked, men virksomheden ønsker at sælge flødeis til det engelske marked. 
· Ikke støtteberettiget, da hverken nyt geografisk marked eller nyt produkt eller kundesegment for ansøgervirksomheden (sodavandsis og flødeis er substituerbare produkter).



2. Vurdering af ansøgninger 
Ansøgninger bliver vurderet ud fra både en række formelle kriterier og en række subjektive kriterier (vurderingskriterier). Opfylder ansøgningen ikke de formelle kriterier bliver den ikke vurderet efter de subjektive kriterier. 
De formelle kriterier;
1) Ansøgervirksomheden er dansk og en SMV jfr. EU-definitionen 
2) Ansøgervirksomheden skal have et dansk CVR-nummer
3) De beskrevne aktiviteter, skal være støtteberettigede og være nødvendige for at kunne lancere på et nyt marked for ansøgervirksomheden, driftsaktiviteter er ikke støtteberettigede  
4) Ansøgervirksomheden skal kunne modtage de minimis støtte
De subjektive kriterier;
1) Potentialet på det nye eksportmarked, herunder omstillings – og forretningsmæssige potentiale for øget eksportomsætning og jobskabelse (1-5 point)
2) Ansøgervirksomhedens organisatoriske og økonomiske kapacitet til at realiserer potentialet (1-5 point)
3) Perspektiver ift. digitalisering og grøn omstilling (0-3 point).     
En ansøgning kan maksimalt opnå 13 point i vurderingen, men for at komme i betragtning til støtte, skal ansøgningen minimum opnå 7 point. 

3. Tildeling af midler (tilsagn)
Alle indsendte ansøgninger bliver vurderet iht. til ovennævnte kriterier. Tildelingen af tilsagn sker til de bedste ansøgninger indtil der ikke er flere midler til rådighed, dvs. i følgende rækkefølge:
1) Ansøgninger som har opnået 13 point, 
hvis der er flere midler tilbage, 
2) ansøgninger som har opnået 12 point,
hvis der er flere midler tilbage, 
3) ansøgninger som har opnået 11 point,
hvis der er flere midler tilbage, 
4) ansøgninger som har opnået 10 point,
hvis der er flere midler tilbage, 

5) ansøgninger som har opnået 9 point,
hvis der er flere midler tilbage, 
6) ansøgninger som har opnået 8 point,
hvis der er flere midler tilbage, 
7) ansøgninger som har opnået 7 point
Hvis midlerne bliver opbrugt i en kategori, f.eks. i kategorien ”ansøgninger som har opnået 8 point”, er det de ansøgninger i kategorien som er kommet ind først (journalnummer) som får tildelt tilsagn indtil der ikke er flere midler tilbage. 
 
4. Ansøgningsfrist, forberedelse og indsendelse
Der åbnes for oprettelse af ansøgninger i ansøgningsmodulet fra den 15. august 2022 kl. 12. 
Ansøgningsmodulet er åben for ansøgninger til mandag den 22. august 2022, kl. 24. 
Kun indsendte ansøgninger kommer i betragtning, så har en virksomhed oprettet en ansøgning når der lukkes, og ikke fået trykket INDSEND i det elektroniske ansøgningsmodul, kommer ansøgningen ikke i betragtning. 
Alle indkomne ansøgninger som er indkommet til fristen, vil blive vurderet.   
Indkomne ansøgninger bliver udelukkende vurderet ud fra det skrevne og uploadede bilag.  
Der forventes mange ansøgninger, og kun de bedste ansøgninger vil opnå tilsagn. Derfor opfordres til, at der gøres noget ud af ansøgningen, og at man som ansøger forholder sig konkret til de spørgsmål der skal besvares i ansøgningsskemaet. 
Det handler ikke udelukkende om at være hurtig til at sende ind, det handler i højere grad om at skrive en god ansøgning, naturligvis inden for fristen. Derfor opfordres til, dels at forberede ansøgningen i god tid, og dels at kontakte det lokale Erhvervshus for hjælp og vejledning til ansøgningsskrivningen.  
	Valg af aktivitet 
Du skal vælge de tilbud/aktiviteter, som er relevante for din nylancering. Kun én ansøgning pr. virksomhed, men der kan vælges flere tilbud/aktiviteter
	Yderligere info

	Tilbud 1: Certificering, patent og varemærkeregistrering
	Se støtteberettigede aktiviteter nedenfor

	Tilbud 2: Løn til projektarbejde
	Se støtteberettigede aktiviteter nedenfor

	Tilbud 3: Rådgivning
	Se støtteberettigede aktiviteter nedenfor

	Tilbud 4: Kompetenceudvikling
	Se støtteberettigede aktiviteter nedenfor

	Tilbud 5: Messe
	Se støtteberettigede aktiviteter nedenfor

	Støttesatser
	Yderligere info
Støttesatserne anført under de enkelte tilbud er den del af de støtteberettigede udgifter som dækkes af SMV:Eksport. Den resterende del er egenfinansiering. Så afholder deltagervirksomheden en lønudgift på 500.000 kr. til projektrelevante aktiviteter (tilbud 2), ydes et tilskud på 250.000 kr. Afholder deltager virksomheden eksterne udgifter til projektrelevant rådgivning på 400.000 ekskl. moms (tilbud 3), ydes et tilskud på 200.000 kr. Moms er ikke støtteberettiget.         

	Tilbud 1: Certificering 25 % tilskud, maks. 50.000 kr.
	Budgetskabelon online

	Tilbud 2: Løn til projektarbejde 50 % tilskud, maksimalt 250.000 kr. 
	Budgetskabelon online

	Tilbud 3: Rådgivning 50 % tilskud, maksimalt 250.000 kr.
	Budgetskabelon online

	Tilbud 4: Kompetenceudvikling 100 % tilskud, maksimalt 50.000 kr.
	Budgetskabelon online

	Tilbud 5: Messe 50 % tilskud, maksimalt 200.000 kr.
	Budgetskabelon online

	Beskrivelse af ansøgervirksomheden  
	Yderligere info

	Beskriv ansøgervirksomheden generelt samt den forretningsmæssige udfordring og motivation for at deltage i SMV:Eksport (Maks. 2000 anslag)
	

	







	

	Det nye marked?
	Yderligere info

	Har ansøgervirksomheden eksportomsætning på ansøgningstidspunktet? Ja/nej
	

	
	

	På hvilke geografiske markeder har ansøgervirksomheden eksportomsætning på ansøgningstidspunktet (indeværende og seneste regnskabsår)? (Anfør markederne og omsætningen på de enkelte markeder). Hvis ingen eksport, anfør X 
	

	





	

	Hvilke nye geografiske markeder ønsker ansøgervirksomheden at lancere på med hjælp fra SMV:Eksport? (Anfør de nye eller det nye geografiske marked).
	

	









	

	Hvis det geografiske marked, som ansøgervirksomheden søger om støtte til, ikke er nyt for ansøgervirksomheden, pga. forudgående eksport, skal det beskrives hvorvidt der er tale om lancering til et nyt kundesegment (F.eks. skift fra business to business til business to consumer eller skrift fra en branche til en anden branche.)  
	Yderligere info
Hvis ikke det er et nyt geografisk marked for ansøgervirksomheden, er der krav om, at støtteaktiviteterne skal rettes mod et nyt kundesegment. Se eksempler ovenfor under pkt. 1

	








	

	Aktiviteter
	

	Tilbud 1: Certificering, patent og varemærkeregistrering 
	Yderligere info
Certificeringen, patent og varemærkeregistreringen skal være projektrelevant, dvs. den skal være nødvendig for at virksomheden kan lancere på det nye marked og gennemfører projektet.   

	Beskriv konkret hvad der for en certificering, patent eller varemærkeregistrering der søges om støtte til, og hvorfor den er nødvendig for at kunne eksportere til det nye marked.  (Maks. 1000 anslag.) 
	Tag udgangspunkt i de støtteberettigede aktiviteter og udgifter som kan ses nedenfor

	








	

	Tilbud 2: Løn til projektarbejde 
	Yderligere info
Projektarbejdet, som skal udføres af ansatte i deltager-virksomheden, skal være projektrelevant, dvs. at de konkrete arbejdsopgaver skal være nødvendige for at virksomheden kan lancere på det nye marked og gennemfører projektet.   

	Beskriv konkret hvilke aktiviteter virksomhedens ansatte skal udføre i projektet? (Maks. 1000 anslag.)
	Tag udgangspunkt i de støtteberettigede aktiviteter som kan ses nedenfor

	










	Der skal være sammenhæng mellem omfanget af beskrevne aktiviteter og ansøgningsbudgettet, dvs. jo større ansøgningsbudget jo større krav til beskrivelsen af aktiviteter. 

	Tilbud 3: Rådgivning
	Yderligere info
Indkøb af rådgivning, skal være projektrelevant, dvs. at rådgivningen skal nødvendig for at virksomheden kan lancere på det nye marked og gennemfører projektet.     

	Beskriv konkret hvilke aktiviteter rådgiveren skal udføre i projektet? (Maks. 1000 anslag.)
	Tag udgangspunkt i de støtteberettigede aktiviteter som kan ses nedenfor

	











	Der skal være sammenhæng mellem omfanget af beskrevne aktiviteter og ansøgningsbudgettet, dvs. jo større ansøgningsbudget jo større krav til beskrivelsen af aktiviteter.

	Tilbud 4: Kompetenceudvikling
	Yderligere info
Indkøb af rådgivning til kompetenceudvikling, skal være projektrelevant, dvs. at kompetenceudviklingen skal nødvendig for at virksomheden kan lancere på det nye marked og gennemfører projektet.     


	Beskriv konkret hvilke kompetenceudviklingsaktiviteter som skal gennemføres, herunder hvorfor de er nødvendige for at lancere på det nye marked? (Maks. 1000 anslag.)
	Tag udgangspunkt i de støtteberettigede aktiviteter som kan ses nedenfor

	









	Der skal være sammenhæng mellem omfanget af beskrevne aktiviteter og ansøgningsbudgettet, dvs. jo større ansøgningsbudget jo større krav til beskrivelsen af aktiviteter.

	Tilbud 5: Messe
	Yderligere info
Messeaktiviteterne, og valget af messe/messer skal være projektrelevante, dvs. at messevalget skal være relevant ift. det nye marked der ønskes lanceret på.

	Beskriv konkret, dels hvilke udgifter og aktiviteter der søges støtte til, dels messens/messernes relevans ift. det nye marked, dels hvilke messer, der søges om støtte til, og dels afholdelsestidspunkt. (Maks. 1000 anslag.)
	Tag udgangspunkt i de støtteberettigede aktiviteter og udgifter som kan ses nedenfor

	










	

	Økonomisk og organisatorisk kapacitet til at realisere potentialet 1-5 point (vurdering)
	Yderligere info

	Beskriv konkret hvilke økonomiske og organisatoriske ressourcer (tid og kontanter) ansøgervirksomheden vil bidrage med både ifm. gennemførsel af støtteprojektet og den efterfølgende forankring af eksportindsatsen. 

Hvis der er yderligere oplysninger om virksomhedens økonomiske kapacitet, herunder likviditet, som ikke kan ses i seneste årsregnskab, skal de anføres her. (Maks. 1500 anslag.) 
	F.eks. hvis seneste regnskab giver anledning til at betvivle ansøgervirksomhedens økonomiske kapacitet til både gennemførsel af projektet og efterfølgende forankring er det væsentligt at supplere med oplysninger herom, herunder bl.a. om likviditet. 

Bemærk, at en del af tilbuddene kræver egenfinansiering i form af kontante midler. Ansøges f.eks. om 250.000 kr. i tilskud til rådgivning, skal ansøgervirksomheden selv afholde en udgift på 500.000 kr., hvorefter udbetalingen af tilskud først sker når hele projektet er færdigt og afrapporteret.      

	












	

	Potentialet på det nye eksportmarked, herunder det omstillings– og forretningsmæssige potentiale for øget eksportomsætning og jobskabelse samt realiserbarhed (1-5 point vurdering)
	Yderligere info

	Redegør for potentialet på det nye eksportmarked, herunder det omstillings– og forretningsmæssige potentiale, som tilskuddet skal bidrage til at udløse samt realiserbarhed (Maks. 1500 anslag.)
	



	

















	

	Beskriv hvilke resultater det forventes af projektet skal udløse umiddelbart efter gennemførsel (Maks. 1000 anslag.)
	Yderligere info
Jo bedre ansøger er til at redegøre for og underbygge forventningerne, jo stærkere står ansøgningen.

	








	

	Anfør forventninger til øget eksportomsætning (kr.) og beskæftigelse (antal ansatte) på kort og lang sigt, dvs. 2 og 5 år efter projektet. Redegør for hvilke overvejelser og forudsætninger der er langt til grund for de anførte forventninger (Maks. 1000 anslag.)
	Yderligere info
Jo bedre ansøger er til at redegøre for og underbygge forventningerne, jo stærkere er ansøgningen

	







	

	Beskriv perspektiverne og potentialet for grøn omstilling og digitalisering, Maks. 1500 anslag. (0 – 3 point vurdering)
	Yderligere info
Bidrager det eksporterede produkt eller serviceydelse til den grønne omstilling, f.eks. energibesparelser, bedre ressourceanvendelse, CO2-besparelser etc.?

Bidrager det eksporterede produkt eller serviceydelse til øget digitalisering? 

	






	



Støtteberettigede aktiviteter
[bookmark: _Ref108769168]Tilskud til afgift til certificeringer, patenter og varemærkeregistrering

Støtteprocenten er 25 % af den støtteberettigede udgift, dvs. at der er en kontant egenfinansiering på 75 %. Det maksimale tilskud er 50.000 kr. 
Støtteberettigede udgifter:
1. Engangsafgifter fra den udstedende myndighed, f.eks.
a. Engangsafgift til certificering
b. Engangsudgift til varemærkeregistrering
c. Engangsudgift til patentregistrering
Forudsætningen for ovennævnte aktiviteter/udgifter er, at de skal være nødvendige for at kunne lancere et nyt produkt eller eksisterende produkt på et nyt marked for ansøgervirksomheden. 

Ikke støtteberettigede udgifter:
· Driftsudgifter i forbindelse med certificering, patenter og varemærkeregistrering, herunder løbende omkostninger til vedligehold efter førstegangsregistrering.
· Udviklingsomkostninger ifm. certificeringer, patenter og varemærkeregistrering.

[bookmark: _Ref108769212]Tilskud til interne lønninger til projektarbejde 

Støtteprocenten er 50 % af den støtteberettigede lønudgift, dvs. at der er en egenfinansiering på 50 %. %. Det maksimale tilskud er 250.000 kr. 
Støtteberettigede udgifter:
Lønudgifter til projektarbejde udført af medarbejdere ansat i ansøgervirksomheden, f.eks.
1. Markeds – og segmentanalyser
2. Markedsundersøgelser
3. Forberedelse til messedeltagelse
4. Udarbejdelse af materialer til brug for opmærksomhedsskabende aktiviteter
5. Administration af projektet, herunder gennemførsel af markedsafsøgning af eksterne køb og afrapportering til Erhvervshus Sydjylland.    
Forudsætningen for ovennævnte aktiviteter/udgifter er, at de skal være nødvendige for at kunne lancere et nyt produkt eller eksisterende produkt på et nyt marked for ansøgervirksomheden. 

Ikke støtteberettigede udgifter:
· Lønudgifter til opbygning, etablering og vedligeholdelse af distributionsnet på markedet. (drift)
· Lønudgifter til identifikation af enkelte kunder eller dialog med eksisterende kunder. (drift)
· Lønudgifter til varetagelse af virksomhedens eksisterende eksportaktiviteter/relationer, herunder til andre aktiviteter som er direkte forbundet med eksporterede mængder eller andre løbende udgifter i forbindelse med eksportvirksomheden. (drift)

[bookmark: _Ref108769242]Tilskud til rådgivning – eksterne køb 

Støtteprocenten er 50 % af den støtteberettigede rådgivningsudgift ekskl. moms, dvs. at der er en kontant egenfinansiering på 50 %. Det maksimale tilskud er 250.000 kr. 
Støtteberettigede udgifter:
Eksterne konsulentydelser, fra både danske og udenlandske konsulenter, f.eks.
1. Indkøb af ekstern konsulent til udarbejdelse af markeds – og segmentanalyser
2. Indkøb af ekstern konsulent til udarbejdelse af markedsundersøgelser
3. Indkøb af ekstern konsulent til hjælp til opnåelse af certificering, varemærkeregistrering og patenter
4. Indkøb af ekstern konsulent til udarbejdelse af materialer til brug for opmærksomhedsskabende aktiviteter
Forudsætningen for ovennævnte aktiviteter/udgifter er, at de skal være nødvendige for at kunne lancere et nyt produkt eller eksisterende produkt på et nyt marked for ansøgervirksomheden.

Ikke støtteberettigede udgifter:
· Konsulentudgifter til opbygning, etablering og vedligeholdelse af distributionsnet på markedet. (drift)
· Konsulentudgifter til identifikation af enkelte kunder eller dialog med eksisterende kunder. (drift)
· Konsulentudgifter til varetagelse af virksomhedens eksisterende eksportaktiviteter/relationer, herunder til andre aktiviteter som er direkte forbundet med eksporterede mængder eller andre løbende udgifter i forbindelse med eksportvirksomheden. (drift)

[bookmark: _Ref108769285]Tilskud til kompetenceudvikling - eksterne køb 

Støtteprocenten er 100 % af den støtteberettigede udgift ekskl. moms. Det maksimale tilskud er 50.000 kr. 
Støtteberettigede udgifter:
Eksterne konsulentydelser til kompetenceudvikling af ledelse og nøglemedarbejdere ansat i ansøgervirksomheden, som skal eksekvere aktiviteten f.eks.
1. Indkøb af kursus/kompetenceudviklingsforløb hos eksisterende danske kursusudbydere.
2. Indkøb af kursus/kompetenceudviklingsforløb, som er skræddersyet virksomhedens individuelle behov.
Forudsætningen for ovennævnte aktiviteter/udgifter er, at de skal være nødvendige for at kunne lancere et nyt produkt eller eksisterende produkt på et nyt marked for ansøgervirksomheden.    

Ikke støtteberettigede udgifter:
· Kompetenceudvikling af generel karakter, som ikke er nødvendig for at lancere et nyt produkt eller eksisterende produkt på et nyt marked for ansøgervirksomheden.

[bookmark: _Ref108769299][bookmark: _GoBack]Tilskud til udvalgte udgifter til international messedeltagelse  

Støtteprocenten er 50 % af den støtteberettigede udgift ekskl. moms, dvs. at der er en kontant egenfinansiering på 50 %. Det maksimale tilskud er 200.000 kr. 
Støtteberettigede udgifter:
· Udgift til leje af messeareal (plads/areal)
· Udgift til fragt af udstillingsvarer frem og tilbage til messen.
· Udgift til opbygning og nedtagning af messestand
· Udgifter til transport i form af fly eller tog til og fra messen (billigste økonomiklasse) for deltagende medarbejdere ansat i ansøgningsvirksomheden.
· Udgifter til hotel/overnatning inkl. morgenmad (samlet pakke og rimelig standard).
· Udgifter til lokal assistance ifm. med deltagelse i messen.
Forudsætningen for ovennævnte aktiviteter/udgifter er, at de skal være nødvendige for at kunne lancere et nyt produkt eller eksisterende produkt på et nyt marked for ansøgervirksomheden.

Ikke støtteberettige udgifter:
· Udgifter til stand inventar
· Udgifter til forplejning og transport af deltagere før, under og efter messen.
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